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Wykorzystaj szablony - przyspiesz prace

Dlaczego niektére nagtowki przyciqgajq uwage, podczas gdy inne
przechodzg niezauwazone? Dlaczego niektdre tytuty artykutdbw czy
reklam sq w stanie wzbudzi¢ Twoje zainteresowanie i sktoni€ Cig
do dalszego czytania, podczas gdy inne sprawiajq, ze od razu

przechodzisz dalej?

Moc skutecznych nagtowkdw jest niezwykle potezna. Mogqg stanowié
kluczowy element na stronie docelowe.

Twoj nagtowek jest jednym z pierwszych elementdw, z ktérym

potencjalny klient ma kontakt na stronie docelowe;.

Srednio 8 na 10 oséb przeczyta nagtéwek, ale tylko 2 na 10 przeczyta

tekst pod nim.

Warto wiec zadbag, by nie byt to zlepek przypadkowych stow.
Za kazdym razem, gdy siadasz do wymysSlania nagtowka i nie wiesz jak
zaczqgg, przetestuj kilka formut, ktére pomogq Ci rozpoczgc€ pisanie.



Liczebnik + rzeczownik + czasownik

Ta formuta pokazuje odwiedzajgcym dowdd, ze Twoj produkt dziata.

Dotgcz do +3000 projektantdw, ktorzy tworzq
skuteczne strony.

[Zréb co$ trudnego] w [okresie]

Pokazujesz konkretny zakres wykonania czynno$ci, dzigki umieszczeniu

liczby, lub zamiennie mozesz wpisac stowo “natychmiast”.

Popraw swéj landing page w 25 dni.

Popraw swéj landing page. Natychmiast.



[Pozgdany rezultat] + [jak to osiggngé]

Odnosi sig do gtdwnej korzysci, jakq zyskajq klienci, jesli kupiq
Twéj produkt lub ustuge.

Naucz sie tworzy¢ konwertujgce strony, dotqgcz
do kursu XXX.

Pomagam (komu?)...w robieniu ...

Ponownie w nagtéwku opisywania jest korzys¢, z tym wyjgtkiem,
ze autor pisze co robi i jak pomoze.

Pomagam projektantom tworzy¢ konwertujqce
strony docelowe.



Jak..., w przeciwiefstwie do...

Ten nagtéwek wykorzystaj, jesli chcesz zwrbci€¢ uwage na konkretnq
ceche produktu.

Jak napisa¢ dobry zyciorys? W przeciwienstwie
do 0soéb, ktorych odrzucajqg rekruterzy.

Rymy

Przyktad dotyczy nagtdwkdw, ktére mozna nazwaé rymami. Jest to gra

krétkich zdan, a wiasciwie stdw. Stowa tworzg co$ na zasadzie rymow.

Nieoceniona moc. Doskonata cena.

Szybszy niz Porsche. Bezpieczniejszy niz Volvo.
Twardszy niz czotg.



[Zréb cos pozgdanego] jak [ekspert]

Ten nagtéwek odwotuje sie do autorytetu w branzy i pokazuje,
ze mozesz dany efekt osiggnqc tatwiej.

Inwestuj w kawalerki jak Robert Kiyosaki
- bez brania kredytu.

Rozwin social media jak Elon Musk

Korzystajgc z tego szablonu nie musisz wcale wymieniac stawnej osoby.

Mow po hiszpansku jak lektor.



Jedyny sposéb na [zrobienie czegos pozgdanego]
bez [robienia czego$ niepozgdanego]

Nagtowek pokazuje, jak tatwy jest proces pracy z Twoim produktem.

Uruchom ptatny newsletter, ptatnq spotecznos$¢
lub kurs online bez znajomos$ci programowania.

Kto jeszcze chce...?
Ten nagtéwek zachacza o psychologie spoteczng, gdzie mbéwisz

klientowi, ze kto§ wczesniej skorzystat z tego produktu. Ludzie lubig

opierac swoje decyzje na wyborach innych.

Kto jeszcze chce projektowac lepsze strony docelowe?



Przytgcz sie do [liczba] oséb, ktére [osiggnety] dzieki
[twojemu produktowi]

Nagtowek z referencjami spotecznoéci pokazuje, ze z Twojego produktu

korzystajq inni ludzie. Sprawdza sie w poblizu przycisku akciji.

Przytgcz sie do 10 000 0sbb, ktére odzyskaty pewnosé
siebie dzieki naszemu kursowi rozwoju osobistego.

Oto metodaq, ktéra pomaga...

Nie wiesz jak pisa¢ nagtébwki jezykiem korzysci. Wykorzystaj ten szablon.

Oto metoda, ktéra pomaga pisaé skuteczne nagtowki.

Oto metoda, ktéra pomaga projektantom tworzyé
konwertujgce strony docelowe.



Sekret

Jedno stowo, ktoére wywotuje ciekawos¢ produktem. Mozesz stosowaé
je w réznych odmianach.

® Pozngj sekret na...
* Zdradze Ci szokujgcy sekret...
® Bedziesz w szoku. Oto sekeret na...

® Sekret...w kohcu ujawniony!

Sekret udanego podcastingu.

Poznaj sekret na ogrywanie bukmacheréw.

Sekret na konwertujgce strony w koncu ujawniony!
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Oto metoda, ktéra pomaga...

Nie wiesz jak pisa¢ nagtowki jezykiem korzysci? Wykorzystaj ten szablon.

Oto metoda, ktéra pomaga pisaé skuteczne nagtowki.

Oto metoda, ktéra pomaga projektantom tworzyé
konwertujgce strony docelowe.

Oto sposob, ktdry pomaga przyspieszyé umawianie
spotkan z pracownikami.



Mato znane sposoby na...

Nagtowek dodajgcy nieco tajemnicy. A kto nie chce poznac¢ tajemnic?

Mato znane sposoby optymalizacji strony docelowey.

Mato znane sposoby na dokiadne testy A/B.

Pozbqdsz si¢ [problemu] raz na zawsze

Nagtéwek bazuje na wybranym problemie klienta, ktory jest jego

najwigkszym zmartwieniem.

Pozbqd:z sie stresu na rozmowie kwalifikacyjnej
raz na zawsze.



Teraz mozesz mieé [cos§ pozgdanego] +
[§wietna okoliczno§é]

Nagtowek pokazuje korzy$€ produktu uwydatniong podwadijnie.

Teraz mozesz rzuci¢ prace i zarobiC jeszcze
wiecej pieniedzy.

Teraz mozesz projektowa¢ jeszcze szybciej
bez utraty jakoSci.



Co kazdy powinien wiedzieé o [puste]

Kolejny nagtowek z nutkqg tajemnicy.

Co kazdy powinien wiedzie¢ o konwertujqcej
stronie docelowej?

Co kazdy powinien wiedzie¢ o ux writingu?

Jesli teraz tego nie zrobisz, bedziesz zatowaé

Nagtdéwek wywotuje efekt psychologicznego wykluczenia, a tego
ludzie nie lubig.

Jesli teraz nie zadbasz o strong docelowq, konkurencja
Cie wyprzedzi.



Daj mi [krotki okres], a [co zrobig ja]

Ludzie lubig konkrety i szybkie rezultaty. Ten nagtdwek pokazuje korzyse
oraz mowi jak szybko mozesz jq otrzymacg.

Daj mi 25 dni — a pokaze Ci sekret konwertujqgcej
strony docelowe;.

Daj mi 3 minuty dziennie — a naucze Cie webwritingu.



Zobacz, jak tatwo mozesz [pozgdany rezultat]

Ludzie nie lubig wysitku, cho¢ czesto sie nie przyznajemy, lubimy proste
rozwigzania i droge na skroty.

Zobacz, jak tatwo mozesz zwigkszy¢ konwersje na
stronie docelowe;.

Zobacz, jak fatwo mozesz zwiekszy¢ ruch, poswiecajgc
zaledwie 20 minut dziennie.



Nie musisz [co$ wymagajgcego], aby [rezultat]

Twoj produkt zapewne w czym$ pomaga. Co stoi na drodze klientq, ze
do tej pory nie poradzit sobie ze swoim problemem? Pokaz, ze to proste.

Nie musisz by¢ projektantem, aby tworzy¢ skuteczne
strony docelowe.

Nie musisz zna¢ sie na programowaniu, by zarabiac
na tworzeniu stron.



Btedy

Nikt nie lubi popetnia¢ bteddw. Ludzie chcq ich unikac.
Pokaz, ze im pomozesz.

Czy popetniasz te btedy na swoim landing page’u?

Czy chcesz pozna¢ 3 najczestsze btedy ztych
stron docelowych?

10 bteddw przez ktére Twoja strona nie sprzedaje.

Btedy, ktére popetniajg nawet doswiadczeni
[ludzie w grupie docelowej].
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Jak [rzeczownik] [przemiana - co sie stato?]
Pewnie nasz pojecie storytellingu w pisaniu sprzedazowym. W skrécie,

chodzi o pisanie, jakby opowiadato sie jakg$ historie. Ten nagtéwek
pomoze Cirozpoczg€ opowiadanie o sobie, pokazujgc przemiane.

Jak z zerowych konwersji, podniostem sprzedaz
do 100 tys ztotych w miesiqc?

Jak kilka trikbw projektowych, podwoito liczbe
sprzedazy?

To wyzwanie podwoito mojq sprzedaz. Zobacz jak.

Te porady zadziataty w moim przypadku.
Tobie tez pomogq.



Jesli jestes [w grupie docelowej] mozesz [czasownik]

Warto sprecyzowac konkretng grupe odbiorcow Twojego produktu.
Dostosuj swojq propozycje wartosci, aby da¢ znaé swojej grupie
docelowej, ze oferta zostata stworzona z myslg o nich

Jesli kochasz szy¢, mozesz wykorzystac gotowe
wykroje i zaoszczedzi€ czas.

Jesli jestes freelancerem, to ubezpieczenie
jest dla Ciebie.



Jak....?

Prosty nagtowek, znany chyba kazdemu. Rozpoczecie nagtdowka
od pytania (jak), ktére jest jednq z najczesciej wyszukiwanych fraz

w wyszukiwarce Google.

Ludzie poszukujg szybkich odpowiedzi i rozwigzan, a stowo “jak” wydaje

sie takie przekazywad.

Jak zdoby¢ przyjaciot?

Jak tworzy¢é konwertujgce strony docelowe?

Jak zosta¢ wyda¢ wiasny kurs online?
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Chcesz jeszcze bardziej wykorzysta€ moc nagtowka “jak”?
Dodaj do niego korzy$¢, ktdéra wynika z pytania.

Jak tworzyé konwertujgce strony docelowe
i zwiekszy¢ sprzedaz?

Jak zdoby¢ przyjacidt i mie¢ wptyw na ludzi?

Jak uzyska¢ kredyt hipoteczny, ktdry zapewni
Ci wymarzony dom?

Jak napisac zyciorys, ktory zapewni Ci zatrudnienie?
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Jak [pozgdany wynik] nawet [powszechny sprzeciw]

W tym przyktadzie oproécz stowa “jak”, dodajesz drugq czesS¢ nagtdwka
rozpoczynajgcq sie stowem “nawet”.

Jak zdoby¢ szeSciopak w 12 tygodni, nawet jesli
masz tate?

Jak wydaé wtasny kurs online i zarabiaé nawet
gdy $pisz?



Jak zrobitem/am...?

Ten nagtdéwek jest bardzo podobny do poprzedniego, ale tutaj mowisz
o sobie. To pokazuje, ze doéwiadczytes/as problemu na wiasnej skérze.

Jak zaprojektowatem konwertujgcq strone docelowq
i zwigkszytem sprzedaz?

Jak zwiekszytem sprzedaz poprawiajgc
te kilka elementow?

Jak jedna prosta poprawka sprawita, ze moja
strona odzyta?
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Moje...

Jesli jeste§ autorytetem w swojej grupie docelowej, budujesz marke
osobistq i klienci Ci ufajg, mozesz oprze€ nagtowek o zaufanie.

Moje 22 najlepsze porady dotyczgce projektowania.

Moje sekrety na zabdjczy landing page.

Tego typu nagtdwek mozesz nieco podkrecic, gdy dodasz do niego
mate wtrgcenie. Dzigki temu mozna pobudzi¢ ciekawosE. Kto oprze sie
kliknigciu lub przeczytaniu tekstu ponizej takiego nagtowka?

Moje 22 najlepsze porady (niektére nieco dziwne)
dotyczqgce projektowania.
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Moje...
Pokaz ludziom problem i zapytaj czy dotyczy tez ich. To pokazuje, ze by¢

Moze masz rozwigzanie. Pytanie powinno by¢ tak sformutowane,

by klient odpowiedziat na nie w sposoéb twierdzgcy.

Czy znasz ten problem ze stronq docelowq?
Brak konwersji?

Czy popetniasz te 4 typowe btedy na stronie
docelowej?
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[Liczebnik] + [grupa docelowa] - w ktérej grupie jestes?

Pisanie na “Ty” wzmachnia przekaz. W pytaniu pozwalasz klientowi

zidentyfikowac€ sie z odpowiedniq grupqg docelowaq.

6 typdw stron docelowych - w ktérej grupie jestes?

7 prostych bteddw na stronach - ktéry dotyczy Ciebie?



[Jak] + te [liczebnik]

Ponownie wykorzystanie rozpoczecia stowem jak, lecz tym razem

w drugim zdaniu méwisz ile masz sposobdw na rozwigzanie problemu.

Jak stworzy¢ konwertujqcq strone? Te 3 sposoby
Ci pomogaq.

Jak pisa¢ skuteczne nagtébwki? Te 4 szablony
Ci pomogaq.



Dlaczego...

Jak widzisz w nagtowkach czesto wykorzystuje pytania. Tym razem
stowo “dlaczego”, bezposrednio pyta klienta, czemu jeszcze czego$ nie

wykonat. Pokazuje, ze moze to osiggnqc i jest to zalezne tylko od niego.

Dlaczego Twoja strona nie sprzedaje?

Dlaczego niektére strony wyglqdajq tak dobrze?

Dlaczego nie zarabidsz wigcej?
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Ekscytacja
Dlaczego tabloidy sq tak popularne? Poniewaz opanowaty do perfekcji
sztuke pisania nagtéwkéw. Jednq z technik, ktdrg zobaczysz w gazetach

jest zwiekszenie ekscytacji. Oznacza to, ze klient czytajgc mysli sobie

“musze to wiedzieé!”.

Nareszcie konkretne metody na zwigkszenie konwersji.

Wreszcie Twoja strona zacznie sprzedawac.
Zobacz jak!
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Nagtowek wspomagajqgcy akcije

Nagtowki w poblizu przyciskdw akciji i formularzy powinny wspomagac
zachecenie do konwersiji. Muszg by¢ stanowcze i bezposrednie,

a zarazem zapewhnial korzysc.

Ujarzmij swojego kota! Zapisz sig

Przestan traci¢ klientow! Dotgcz do wyzwania.

Popraw swojq strone w 25 dni.



Co by byto, gdyby...?
Ten nagtdéwek moze sprawdzi€ sig w poblizu przycisku akcji, jako

uwydatnienie korzysci. Pytasz w nim klienta, co by byto, gdyby Twoj
produkt zaczat dziata¢ w jego przypadku.

Co by byto, gdyby Twoja strona docelowa
podwoita sprzedaz?

Co by byto, gdyby co trzeci odwiedzajqgcy strone
zakupit produkt?

Co by byto, gdyby zaprojektowaé strone bez
znajomosci programowania?
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Masz dosc...?

Kolejny typ nagtowka bazujgcy na jednym, najwigkszym problemie
klienta. Nie zdradzasz w nim od razu rozwigzania, a zachecasz do

przeczytania tekstu ponizej.

Masz dos¢ stabej sprzedazy? Oto jak jq zwigkszyC.

Masz dos¢ bezsennosci? Zobacz jak sie jej pozbyC.
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Droga, §ciezka, kroki + rezultat

Ten nagtéwek pokazuje jak przechodzqc przez etapy korzystania
z Twojego produktu mozna osiggngc cel lub pozby¢ sie problemu.

Twoje 25 prostych krokéw do zwigkszenia konwersji.

Twoj plan dziatania na poprawe strony docelowe.

Droga do zwigkszenia sprzedazy na stronie docelowe.



Czego wigkszoéé [grupa docelowa] nie wie o
[uzyskiwaniu korzyéci]

Nagtowek sprawia wrazenie, jakby klient po zakupie nalezat

do wybranej, elitarnej grupy.

Czego wigkszos¢ projektantow nie wie o stronie
docelowej?

Czego marketerzy nie powiedzq Ci o zwigkszeniu
konwersji?



Cata prawda o [temacie, ktéry ich interesuje]

Ponownie bazujemy na odkryciu jakiejs tajemnicy. Mozesz wpisac
temat lub problem klienta.

Cata prawda o pisaniu skutecznych nagtéwkow.

Cata prawda o zwigkszaniu konwersji na stronie
docelowe.



Wartos§¢, ktorg zapewniasz + jak jg tworzysz

NieSmiertelny tandem czyli potgczenie wartosci produktu z cechg, jest
zawsze dobrym pomystem na nagtowek.

Zautomatyzuj prace dzieki integracji ponad
5000 aplikaciji.

Wreszcie! W koncu!
Nagtdbwek rozpoczyna sie od stowa “wreszcie”, ktére sugeruje, ze jakis

trudny temat dobiegt kohca lub jaki§ problem zostat rozwigzany.
To zacheca do przeczytania reszty tekstu.

Wreszcie! Poznasz sekret zabdjczej strony docelowej



[czasownik lub rozwiqzanie problemu] + ktory

Neutralny nagtéwek, ktdry utworzysz btyskawicznie, do wykorzystania
niemal przy kazdym produkcie.

Zaprojektuj sklep, ktory pokochajq klienci.

Zréb pierwszy krok, ktéry wyeliminuje strach przed
wystgpieniami publicznymi.

Dotgcz do kursu pisania, ktory wybrato juz 1000 os6b.



Najwyzszy czas...

Nagtéwek pokazuje, ze klient za dtugo meczy sie z problemem i moze
tatwo sie go pozby€.

Najwyzszy czas zwigkszy¢ sprzedaz na
stronie docelowe;.

Najwyzszy czas odkry¢ sekrety budowania newslettera
na autopilocie.

Najwyzszy czas poznac sposoby pisania
sprzedazowego.
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[Obietnica, czasownik ] + [wynik/korzysé] + [w jakim
czasie] bez [niedogodnosci]

Mamy tu wszystko co sktada sie na dobry tekst sprzedazowy czyli
obietnice, nastepnie efekt i zapewnienie w jakim czasie sie do odbedzie
Ponad to méwimy jakich problemdw moze unikng¢ klient. Brzmi

skomplikowanie, ale jest prostsze w napisaniu i dziata bardzo dobrze.

Osiqgnij biate zeby w ciggu tygodnia, bez wizyt
u dentysty!

Stwdrz konwertujgcq strone w 25 dni bez
znajomosci projektowania.



Chcesz wiecej wiedzy?

Ebook przeprojektowani ux/ui
Dowiedz sig, jak projektowac elementy interfejsdw biorqc

pod uwage ich wyglad oraz uzytecznosc.

https://przeprojektowani.pl/ebook

Ebook idealny landing page
Dowiedz sig, jak zwigkszyC konwersje na stronie docelowe;,

poprawiajgc ux/ui oraz webwriting.

https://przeprojektowani.pl/landing

= Y Ebook ux writing
Naucz sie pisac. Wykorzystaj moc stow.

Tworz unikalne doswiadczenia. Zwieksz konwersje.

UTTTTTTTTUO)

https://przeprojektowani.pl/uxwriting

Checklista audyt ux/ui
Przetestuj swojg stroneg, bloga, sklep oraz inne elementy
witryny pod kqtem uzytecznoSci i wyglgdu.

https://przeprojektowani.pl/checklista-ux-ui-samodzielny-audyt-strony

Newsletter ux/ui
Cotygodniowe wskazowki, narzedzia inspiracje projektowe.

Wszystko o projektowaniu ux/ui na Twoim mailu.

https://przeprojektowani.pl/mailing



